
2024年中期业绩
客户共赢 以量达利 多品创值

2024.8.23
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业绩要点

核心利润32.6亿元人民币，国内基础业务上升9.5%至人民币30.8亿元

零售气量同比增长 4.5% 至127.1亿方，新增工商户开口气量726.2万方/日，新增民用户77.5万户

泛能业务销售量同比增长26%至197.4亿千瓦时

智家业务毛利同比增长23%至人民币14.0亿元

自由现金流达到人民币6.3亿元，每股中期派息0.65港元
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，

做实本质安全

践行社会责任，夯实安全品牌

 全员隐患排查6,137次，治理隐患40,534条

 安全生产月开展宣传4,292次 , 现场检查1,316 次 , 应急演练571

次， 连续开展规范用气宣传、应急演练等系列行动

 上半年迎接省级及以上政府部门检查99次，多次受表扬

 承接多项标准课题

• GB《燃气设施运行、维护和抢修安全技术标准》

• 团标《城镇燃气无人值守站技术要求 第1部分：建设》

• 团标《城镇燃气无人值守站技术要求 第2部分：运行维护》

• 团标《云台扫描式可燃气体探测装置》

• 国家发改委项目：国家发改委数字化转型专项新奥安全数智化建设项目

• 国家科技部项目：国家重点研发计划“重大自然灾害防控与公共安全”、 《

城市燃气设施泄漏事故防控关键技术及装备》

• 河北省科技厅项目：《城市级燃气厂站安全关键技术研究》

智能运营中心89家

深化数智安全能力建设 积极响应安全检查及攻防演练

安全长效

激光云台309台

阀井泄漏监测26,650台

压力智能监测59,332台

阴保智能监测3,440台

统一物联阈值设置规则

81个场景业务标准化

101个智能能力

安全风险智能识别地图

76家ISO45001/14001认证

• PE管道焊机物联设备应用率
99.4%

• 关键工序抽检合格率98.6%

• 危险作业计划执行率97.9% 

• 危险作业100%球机监控

夯实工程本质安全

• 完成16万km管网泄漏检测

• 460公里管道探索无人少人
巡检

• 实现7万台调压设备智能评估

• 第三方交叉施工监管率100%

保障管网设备设施安全

• 2年以上未入户量消减65万
户

• 治理胶管隐患237,259条

• 治理无熄火保护灶具隐患
41,750台

• 治理直排热水器隐患1732户

升级客户端治理标准

• 工程、运营、安全等专业人
员认证4,000余人

• 组织15批次1,483名焊工认
证，认证焊工1,103人

• 全员安全教育培训累计
502,806人次

提升全员安全能力

 新奥能源通过深化业务专项治理，加速安全智能能力迭代，持续夯实本质安全，提升关键角色安全能力；实现安全风险“看
得见、知重点、有人管”，全力保障客户及社会安全

深化数智应用，夯实本质安全
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加入UNGC组织

推动实现联合国

可持续发展目标

加入ISSB “先学伙伴”

支持并与生态共同推动

IFRS可持续信息披露

提高能力，持续提升ESG披露质量

• 积极回应ISSB及港交所相关披

露要求，率先在ESG报告中加

入TCFD专题章节

• 连续两年披露范围三全部类别

排放数据

入选标普全球（S&P Global）

《可持续发展年鉴（中国版）2024》

 行业最佳5%

 行业最佳进步企业

评级 得分

AA

63

B

A+

20.7

良好的评级表现 获得市场高度认可

ESG表现持续提升

晨星
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项目 1H2024 1H2023 变动

收入 545.9 541.1 0.9%

毛利 64.7 71.6 -9.7%

股东应占溢利 25.7 33.3 -22.8%

核心利润* 32.6 39.1 -16.6%

其中：国内基础业务 30.8 28.1 9.5%

海外LNG销售相关业务 1.8 11.0 -83.4%

基础业务稳步增长

*核心利润=扣除其他收益及亏损（不包括商品衍生金融工具已变现的结算净额及回购优先票据之收益）、商品衍生金融工具未变现净（亏损）收益
之相关递延税项及以股份为基础付款开支后之本公司拥有人应占溢利。

 落实公司战略，利用智能以量达利、多品创值，实现国内基础业务核心利润增长9.5%

单位：人民币亿元

1H2024

545.9

64.7

25.7

32.6

30.8

1.8
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客户资源丰富，增长潜力巨大毛利结构贡献分析

79%
87%

21%
13%

1H2023 1H2024

持续业务 工程安装

盈利质量持续优化，客户价值蓄势待发

 天然气销售、泛能、智家等持续性业务毛利占比由79%上升至87%，盈利的稳定性和可预见性进一步提高

 经营权覆盖区域以及周边可触达的潜在客户不断拓展，以智能支持的传统燃气业务以及多品创值业务空间巨大

137万
+

3,053万

+

| 燃气客户 |

| 智家客户 |

268 万

+

4,600万
+

域外可触达

| 泛能客户 |

4,000

+

25 万

+

| 燃气客户 |

+8%

域外可触达



122.3 117.5 

FY2023 1H2024

净负债
8

 标普、穆迪、惠誉三家评级机构给公司的信用评级分别为BBB+（稳定）、Baa1（稳定）、BBB+(稳定）

优秀的债务结构(按货币分布) 保守的外汇风险敞口管理
（对应长期美元债务）

16.6%

83.4%

未对冲 已对冲

37.6%

62.4%

美元债券 人民币债务及贷款

降低债务水平，优化债务结构

不断优化的净负债比例及净负债
(人民币亿元)

净负债比例

25.3% 24.3%

明显下降的有息负债
(人民币亿元)

131.5 142.6

87.7 55.7

FY2023 1H2024

长期债 短期债

219.2
198.3

74.7

26.1 35.4 37.9 

24.2 

0

20

40

60

80

100

2024下半年 2025年 2026年 2027年及以后

债券 银行及其他贷款

98.9

均衡的债务到期日
(人民币亿元)



资本性支出
(人民币亿元)

26.0 23.8 
21.4 

5.3 9.3 

5.5 

2.1 
1.4 

0.5 

0

5

10

15

20

25

30

35

40

1H2022 1H2023 1H2024

燃气项目 泛能业务 新项目收购
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审慎的投资策略、稳健的财务管理

 基础业务如期稳步增长，同时秉持审慎的投资策略，使得公司获得长期稳定的现金流入，保障公司可持续发展

+2.0 -2.5

-27.4

+6.3

1H2024

自由现金流

净财务支出

1H2024

经营现金流

34.3 * 资本开
支

持续正自由现金流入

合营、联营公
司及其他公司

分红

(人民币亿元)

33.4 34.5

27.4

*包括商品套保已实现收益



目录
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夯实发展基础，天然气业务持续增长

 上半年，气量持续增长，盈利能力进一步提升，实现天然气零售业务毛利增长9.9%

*保持同口径，去年长沙收入影响7.6亿元，毛利影响0.7亿元

天然气业务 泛能业务 智家业务

300.9 

 200.0

 220.0

 240.0

 260.0

 280.0

 300.0

 320.0

1 2
1H2023 1H2024

31.4 

 20.0

 22.0

 24.0

 26.0

 28.0

 30.0

 32.0

1 2
1H2023 1H2024

天然气零售业务收入 天然气零售业务毛利

284.6 *
28.6*

+5.7% +9.9%
单位：人民币亿元

单位：人民币亿元



长期与短期组合，稳定与动态组合，国际与国内组合
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天然气业务 泛能业务 智家业务

需求牵引，智能匹配，做大客户规模

 从客户需求出发，智能驱动资源匹配，扩大气量，零售气量增长4.5%，工商户气量增长5.4%

零售气量持续增长

90.7 95.6 

29.1 
30.0 

1.8 
1.5 

0

20

40

60

80

100

120

140

1H2023 1H2024
工商业 民生 加气站

单位：亿方
127.1121.6

+4.5%

+5.4%

客户规模不断扩大

民用户

77.5万户

累计居民客户：3,053万+户

工商户

开口气量726.2万方/日

客户数0.95万+户

拓增量 提存量

创新模式、优化机制，技术应用，
实现开口气量726.2万方/日

 创新模式，一企一策开发工业客
户

 紧抓安全治理机遇，利民惠企开
发商业客户

 新技术应用，应用天然气直燃、
增效等拓展纺织、钢铁等客户

灵活定价策略，优化资源组合，提升
存量客户用气

 替代能源对标定价

 基础量+增量定价

 季节性定价

 推进中长期合同

夯实三大油资源 优化地方资源 利用国际资源

• 三大油常规合同量同比

增加10亿方

• 获取中石油长协合同量

• 推进与地方资源商合

作，降低成本

• 长协资源

智能驱动，持续提升客户-资源-运营智能创值水平

智能服务 智能匹配 智能运营

客
户

智
能

资
源
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天然气业务 泛能业务 智家业务

顺应改革趋势，推进居民调价

53%

59%• 新增泉州、聊城、盐城等21

个项目居民调价

• 累计86个项目完成居民调价

 抓住窗口期，推进居民调价，累计实现居民气量调价比例达到59%

调价项目 居民调价比例



• 调压站、门站及管道应用智能实现无人、少人运营，上

半年600余人转岗到其他业务

14

利用智能，降本增效

 应用智能，实现管网、厂站等无人或少人运营、设施预测性维护，持续提升管网运营能力

• 调压设备实现从应急及计划性维护到预测性维护转变，

降低维修维护成本

天然气业务 泛能业务 智家业务

环境检测

工艺联锁控制

巡检维保智伴

……

管道风险评价

巡检一体化

第三方施工及
占压智能识别

……

喘振分析

物联监测

告警示险闭环

……

应用智能控制

实现无人/少人运营

调压站/门站 管道

应急及计划性维护转向

预测性维护

固定式监测

模型评估

移动式监测

模型评估
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天然气业务 泛能业务 智家业务

下半年关键举措

 基于客户需求与行业趋势，落地各项关键举措，实现天然气业务全年目标

持续做大规模

• 加快商机转化，实现新开发600-700万方/日
• 复制并拓展技术应用，改造项目500-600个
• 小客户获取政策，快速安装，新增不少于1万个

推进价格顺导

需供匹配，筹划资源

• 借助区域重点城市调价进度，落实价格顺导，并积极获
取合理价格补贴

• 促进出台长效价格联动机制

• 通过管网，寻找窗口，做好资源优化，冬季资源筹划

• 优化需供匹配，发挥数智产品价值，有效调配

5%+
天然气零售气量增长

1,200~1,400万方/日
新增工商户开口气量

10%+
天然气零售业务毛利增长
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践行泛能理念，持续做大泛能业务

 上半年，新增签约项目707个；新投运重点项目36个，累计运营332个；实现泛能销售量197.4亿千瓦时，同比增长

26.0%，毛利增长17.0%，包含联合营公司的毛利增长达到24.1%

天然气业务 泛能业务 智家业务

82.2亿元
1H2023年：69.9亿元

10.7亿元
1H2023年：9.1亿元

泛能业务收入 泛能业务毛利

2024年上半年签约

签约个数

项目运营情况

投运项目：

在建项目：

2024年上半年销售量

1H2023 1H2024

156.6亿
千瓦时

197.4亿
千瓦时

2024年上半年客户节能减排

能源消耗量
(标准煤)

CO2排放量
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批量开发泛能微网，支撑业务快速发展
 抢抓业务机遇期，聚焦以泛能微网模式为代表的业务开发，落地“荷源网储”一体化方案，支撑泛能业务发展

天然气业务 泛能业务 智家业务

泛能微网

新增签约个数

412个

光伏

新增签约

261MW

新增并网

98MW

累计装机

527MW

储能

新增签约

71MWh

新增并网

53MWh

累计装机

68MWh

工厂需求
• 单品能耗降低

• 降低运营成本

• ……

建筑需求
• 降低建筑整体能耗

• 多系统一体化服务

• ……

源

光伏

风电

空压机 锅炉
荷

配电网
网

储能充电桩
储

制冷 热泵
荷

荷源网储一体化

变
压
器

光伏

储能

电

热/水/工业气体

工
厂

建
筑

• 售电/绿电

• 余热回收

• 碳服务……

• 照明节能

• 空调节能

• 运维服务……

以网寻优多品延伸

2601个

终端客户



18

工
厂

工厂
生产

能源
服务

生产工艺（染缸）与供能特性（温控）匹配

以安徽某印染为例

能量供应
废液余热

利用
中水利用

定型机智慧
改造

光伏储能 电机节能

能耗降低：20%

成品率提升：5%

客户
价值

泛能收入：3,100万元

泛能毛利：395万元

新奥
价值

签约

201

959

单位：个

商机

[ 规模拓展][ 持续延伸][ 模式创新 ]

工艺特性 能碳系统

精准匹配

• 能碳系统紧跟工厂生产需求

精准
匹配

高效
设施

全面
节能

多品
创值

[ 模式创新 ]

负荷波动 能源供应

按需供应

• 结合负荷变化，拉动设施高效运行

负荷
预测

高效
匹配

节能
减碳

多品
创值

建
筑

建筑舒适度与能源系统匹配

以浙江某广场为例

高效
匹配

、、
亮度

湿度

温度
建筑
环境

能源
服务

、、
照明

空调

采暖

能耗降低：10%

碳排放减少约187吨/年

客户
价值

能量供应
暖通智慧运

营
充电桩智
慧管理

制冷系统升级 需求侧响应 电机节能

[ 持续延伸]

泛能收入：220万元

泛能毛利：33万元

新奥
价值

签约

90

301

商机

[ 规模拓展]

天然气业务 泛能业务 智家业务

落地工厂、建筑业务，多品创值，实现客户共赢
 以客户需求出发，通过工厂生产特性、建筑舒适度与能碳系统精准匹配等模式创新，实现工厂和建筑业务灵活切入，多品创值

单位：个
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做优大型园区，扩大创值空间
天然气业务 泛能业务 智家业务

2024年2023年2022年2021年2020年2019年2018年

开工建设 3号站投产 2号站投产 链接增量蒸汽客户

烟气节能技改

9号站托管

蒸汽顺价 协同处置VOCs

中水利用

环保平台

空压系统优化

引入余热

延伸中水网

延伸VOCs客户

……

泛能微网

能量供应 多品业务 一体优化（泛能微网+平台）

基于客户认知，按照泛能理念，逐步落地荷源网储一体化

低碳建筑

低碳工厂

以浙江某开发区为例

多主体
能碳优化

多品类
协同互补

模式：荷源网储一体化

工厂

建筑

工厂

建筑

…

…

光
伏

风
电

配
电

储
能

…

做
优
做
强

1048
1363

1696

能量供应 多品延伸 一体优化

+30%
+24%

持续创值（半年度利润：万元）

66

4
22

存量园区 签约园区 商机园区

 存量园区模式升级
 2024年上半年获取4个新园区
 推进22个园区重点商机转化

 发挥园区项目客户多主体协同、聚合优势，逐步落地荷源网储一体化举措，存量园区拓展复制，同时积极获取新园区
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 通过多维寻源、多措治网、多方提效等关键举措，持续提升泛能项目运营水平

多措治网多维寻源

精准计量 线损优化

管网平衡 供暖校核

绿热开发 余热利用

错峰收料 集约购电

电力线损下降0.3%

热力管损下降0.8%

低价汽源替代121万吨

集约购电1,311万度

精益运营，提升效率
天然气业务 泛能业务 智家业务

多方提效

策略优化 技改技措

移峰填谷 智慧控制

锅炉单耗下降1.3%

制冷COP提升12%
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下半年关键举措
天然气业务 泛能业务 智家业务

20%~30%
泛能销售量增长

20%~30%
毛利增长

 持续推进泛能微网拓客，深入客户终端，拓展多品创值，实现全年泛能销售量增长超过20%

快速落地泛能微网

提升交付及运营效率

利用智能，实现业务创新

坚定不移推进泛能微网业务模式落地，以网获客

完善开发-工程交付-运营业务链路，实现项目交付提速，交付周
期缩短10%以上
在运项目持续多维度开源节流，提升收益，支撑全年业务增长
20%以上

结合数智，形成一批低碳工厂、低碳建筑典型场景能碳线上线下

一体化解决方案，快速推广复制，支撑毛利持续提升
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20.8亿元
1H2023年：17.0亿元

14.0亿元
1H2023年：11.4亿元

天然气业务 泛能业务 智家业务

C端交易客户数量

1H2023 1H2024

255.1万户

268.3万户

1H2023 1H2024

C端客单价

246元/户

325元/户

C端客户收入

1H2023 1H2024

智家业务收入 智家业务毛利

利用智能创新服务，实现智家业务快速增长

 智家交易客户数量持续增加，C端客单价提升至325元/户，实现毛利增长23%，包含联合营公司的毛利增长达到29.2%

6.3亿元

8.7亿元
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 基于厨房场景，做大产品规模，有效提升市场占有率

 研判客户需求与企业优势，打造软硬服一体化的安全卫士系列产品，拓展市场空间

既有产品稳定增长

市场占有率持续提升

创新产品打开新空间

实现业务可持续增长

品质服务不断升级

提升客户体验实现品质生活

打造包含人身安全、入侵防护、家庭安全的全场景
套装产品组合，实现安全智能化

安全卫士

上半年实现签约3亿元，预计

全年签约6-10亿元

厨房基础场景

格瑞泰品牌销量提升

38.9%，预计全年销量提升

50%+

打造SOP标准化服务流程，形成了2小时内从销售-配
送安装-维修服务（开通）闭环服务模式

自闭阀

格瑞泰
燃气具产品

基础服务

金属管

报警器

8年
换新

5-10年
到期

家居生活

家庭 社区

阀警

表警

窗警

燃气安全

E家卫士

Lora产品族

语音系统

AI安全阀

生态合作

品质生活

管道暗埋

厨房焕新

净水产品

适老产品

个性化定制

生活用品

上半年美装单品实现毛利同比

增长100%+

产品深耕、智能升级，满足客户多元需求
天然气业务 泛能业务 智家业务
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天然气业务 泛能业务 智家业务

平台运营、聚合生态，释放家庭客户价值

 多渠道拓展，线下到线上提升客户粘性，域内到域外拓展市场空间

平台运营 精准获客 高效交付

家康宝

厨房好物

品质产品

健康权益

到家服务

燃气服务
东西集

e城e家
···

统一客户标签

饮食
健康

安全
教育

···

旅游 购物

高粘性/高频的用户场景

统一面客端 智能能力升级

智享居 生活家

平台

服务

产品

 智家业务上半年实现21个域外生

态伙伴拓展

 预计销售收入规模超4,700万元

域内沉淀能力 域外打开空间

平台交易额2.15亿同比增长187%

生态合作，拓展域外
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天然气业务 泛能业务 智家业务

下半年关键举措

聚焦关键场景，推进传统模式升级，挖潜基础产品创值空

间，保持稳定收益基本盘

推进产品及模式创新（Lora/厨房焕新/安全卫士）、采取

灵活多样活动形式，拓展增量空间

贯通线上线下，沉淀客户数据，升级平台建设，加速智能

排班等产品应用，推动客户转化

智家业务毛利
增长20%~30%

加大基础产品销售

创新产品加速落地

加快平台建设和应用

 持续利用智能升级平台和产品体系，提升客户体验，扩大产品销售，实现全年智家业务增长超20%



26

2024年业绩指引

项目 2024年度目标

泛能业务销售量 20%-30%

智家业务毛利 20%-30%

天然气零售气量 增长超过5%

天然气零售业务毛利 增长超过10%

新开发工商业用户 1,200~1,400万方/日

新开发居民用户 140~160万户

资本性支出 80亿元左右

国内基础业务利润 增长超过10%
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持续提升每股股息及派息比率，为股东创造回报

 公司派发中期息65港仙，同比增长1.6%

 基于对核心利润及自由现金流的预计，我们力争做到44%的全年派息比率，保持每年3%-4%的增长速度

每股股息及派息比率预计

1.67

2.10

2.70
2.91 2.95 2.98

32%
37% 35% 37% 40% 44%

0%

20%

40%

60%

80%

100%

0

0.5

1

1.5

2

2.5

3

FY2019 FY2020 FY2021 FY2022 FY2023 2024年预计

每股股息（不含特别派息）（港币/股） 核心利润派息比率
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 新奥能源成立于1993年，是中国领先的民营清洁能源分销商之一
 主营业务包括在中国投资、经营及管理燃气管道基础设施、车船用加气站及泛能站，销售与分销管道燃气、液化天然气及其他多品类能源，开展综合能源

业务、能源贸易业务以及提供其他与能源供应相关的增值业务
 公司于2001年在香港联交所创业板上市，2002年转为主板上市(股票代码：2688)

公司概况

主要业务分部

17 4,149 
19,617 23,328 26,963 29,569 33,096 32,697 33,621 

122 
11,215 

48,269 
60,698 

70,183 71,617 

93,113 
110,051 113,858 

2000年 2010年 2017年 2018年 2019年 2020年 2021年 2022年 2023年

总天然气销售量 (百万立方米) 收入 (人民币百万元)

2001  2010 2011  2017 2018 2019

天然气零售业务

• 向家庭客户和工商业客户销售
管道燃气

• 建造及运营CNG/LNG汽车加
气站

工程安装

• 为家庭客户和工商业客户进行燃
气管道接驳

能源贸易

• 充分利用先进调度系统、物流
团队及上游资源发展能源贸易
业务

泛能业务

• 需求主导，多能融合，多品类
输出，为客户量身定制综合能
源解决方案

智家业务

• 节能技术、工艺改造、设备检
修保养等服务

• 燃气相关产品及材料销售

2020 2021

附录：新奥能源 –利用智能创新服务，成为以天然气为基础，为客户创造多品价值的服务商

1993  2000 2022 2023
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事业版图

截至2024年6月30日，新奥能源在全国21

个省、市及自治区为3,054万个住宅用户

和25.3万家工商业用户提供能源服务

已投运泛能项目达332个

在建泛能项目72个

运营260个城市燃气项目

覆盖人口1.4亿

2024年上半年业绩收入545.9亿元人民币

总资产超过1,005.1亿元人民币

30
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1. 持续稳定的收入

• 资本性开支会根据客户数量和用能
规模分期投资
• 公司的综合能源项目为现有园区，
设备建成后可马上销售能源给客户

• 投资回收期一般为7-8年

• 综合能源解决方案为客户降低整体

能源账单平均10%
• 直接销售客户所需能源，提高客户
黏性

2.   快速的现金流产出

第一年 第二年 第三年 第四年 第五年 第六年 第七年 第八年 第九年 第十年 第十一年

资本性开支 营业收入 自由现金流

现金流平衡

• 园区的客户结构多元化，减少单一
产业的周期性风险
• 与客户签订最低用量，设立价格联
动机制
• 市场化商业模式，政策风险低

3.   低风险

典型园区项目 - 现金流预测

32



典型城市燃气项目的简要模型

收入/成本

在项目公司签约新客户的初期阶段，接驳费为项目的主要收入

随着项目逐渐成熟，气费也相应增加，并成为核心收入的主要来源

城市燃气管网建设完工前，部份区域如已投运并开始供应燃气也能产生收入，接驳合同的完工时间约为
6-12个月

通常城市燃气项目正式投运5年后可录得正自由现金流

现金流平衡
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天然气处理过程

车船客户

气田

或

CNG或
LNG槽车(1) 

本集团资产:

中输管道

主干管道

分支管道
调压箱

开关

CNG槽车

储配站

调压厂(1) 

储罐
(球形或圆柱形)

住宅客户(2) 工业客户(2)

商业客户(2)

备注：
(1)燃气运输使用中输管道或 CNG或 LNG槽车
(2)图中并无标示客户自宅内非集团资产的管道及燃气仪表
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泛能业务模式

客户

客户

客户
客户

客户

多能耦合、荷源网储一体化解决方案

客户

热

气

电

冷

锅炉

调压箱

光伏

制冷

 托管服务
 节能降耗
 充电桩
 需求响应
 余能利用
 除盐水
 安全可视化
 碳排核算
 碳服务
 绿电交易
……

源 网

荷

储

物联微网
信息获取 调控策略

…..
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泛能业务逻辑

客户
负荷

装机
规模

投资
额度

供能
规模

供能
收入

技术服务/碳服
务*比率

服务
收入

IRR

预计

实际

实际

冷、热、电、暖 不同的装机规模

降成本/降能耗

宏观环境

产业政策

计算 关键因素

关键因素

关键因素

计算

碳

影响

不同的投资规模

能量最优

技术最优
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泛能微网牵引业务升级

变压器 储能

光伏

电

园中园、小微园

用能

工业类用户 商业类用户 公建类用户

荷源网储

数智平台

物联

连接用户

价值

放大

减碳 安全

电网

气
创
新

热
拓
展

电
突
破

服
务
类

单
品
↓
多
品

客户运营
微网运营

生态运营

不断深挖需求

创新天
然气应
用

染缸直燃改造、切割
气替代、低热值可燃
尾气、沼气…

拓展燃
气热力
应用

余热、电厂热力、垃
圾电厂热力、热泵、
生物质…

突破电
应用及
节电

光伏、储能、变配
电、制冷、空压、制
水、工业气体…

创新交
易与咨
询服务

售电、绿电、碳交
易、碳服务、数智服
务、咨询服务…

交互 智能

需求感知 诊断分析 解决方案 工程交付 精益运营

数智驱动创值闭环持续迭代升级

三大
运营
能力
建设

既
有
项
目
升
级

注：聚合全价值链生态

交易 数智 …

场景 数据 场景 数据能力

荷
源
网
储

单
体
↓
微
网

多
户
协
同
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新连接
（物联）

新空间

新服务

燃气表→物联网表

 烟雾告警  动火离人  电气火灾

 SOS报警 水浸监测

 自动排风

 井下泄漏

 燃气泄漏

 电磁阀远控  压力监测

 周界安防
 入侵喊话

 锅炉监测

从燃气服务到家庭 从家庭到社区 从社区到公共服务

入户报警

厨房安全客厅系统
卧室起居

高空抛物监测 视频监测

智能充电桩 水网车辆道闸

热网 配电网

智慧路灯

小e智家 智慧社区 安全卫士 灶具换新模式及服务

智家业务： 以物联为基础，链接家庭、社区、公共服务，创新服务和产品

创新维修服务 管道暗装…小e智家 智慧社区 安全卫士 灶具换新模式及服务 创新维修服务
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投资者关系联系:

刘敏 / 孙梅 /杨禾佳/祁柯然

电话：+852 2528 5666 / +86 316 2599928 传真：+852 2865 7204

电邮： IR@enn.cn/ 网站：http://ir.ennenergy.com

免责声明: 
本演示材料及与简报一并作出的任何口头讨论仅供您参考之用，当中可能涉及一些前瞻性陈述，其中
包括我们对于新奥能源的业务、营运、市场情况、经营和财务状况、资本合理性、具体管理规定及风
险管理措施等方面所表述的意向、信念或当前预期。我们敬告读者不要过分依赖这些前瞻性表述而持
有、购买或出售证券或其他金融产品。新奥能源不承担任何义务公开更新任何前瞻性陈述以反映本演
示稿作出之日后的事件或情况，或反映不曾预料的事件的发生。以往业绩不可作为未来业绩的指引。

本演示材料并非亦无意直接或间接地发表、分发、发布或散布到其他司法管辖区，因此举将受到限
制、违法或违反法律或法规要求，请勿直接或间接向其他人士转送、发表、分发、发布或公布本演示
材料的任何部份
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